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INTISARI 
 

PT. Astra International Tbk. - Honda Sales Operation Masamba adalah perusahaan 

yang bergerak dibidang otomotif kendaraan roda dua yang bertujuan untuk 

meningkatkan pendapatan dari penjualan motor dengan cara menggunakan 

penjualan tunai dan penjualan kredit. Penelitian ini bertujuan untuk mengetahui 

pengaruh penjualan tunai dan penjualan kredit terhadap profitabilitas pada PT. 

Astra International Tbk. - Honda Sales Operation Masamba. Penelitian ini 

menggunakan metode kuantitatif, data penelitian ini menggunakan data sekunder, 

serta analisis data regresi linear berganda menggunakan SPSS 25. Hasil uji F 

menunjukkan bahwa nilai F hitung sebesar 347,102 dengan tingkat signifikansi 

yaitu 0,003 lebih kecil dari 0,05 hal ini menunjukkan bahwa Penjualan Tunai dan 

Penualan Kredit berpengaruh positif dan signifikan terhadap Profitabilitas pada PT. 

Astra International Tbk. - Honda Sales Operation Masamba. 

Kata Kunci: Penjualan Tunai, Penjualan Kredit, Profitabilitas 
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ABSTRACK 

 

PT. Astra International Tbk. - Honda Sales Operation Masamba is a company 

engaged in the two-wheeled automotive sector which aims to increase revenue from 

motorcycle sales by using cash sales and credit sales. This study aims to determine 

the effect of cash sales and credit sales on profitability at PT. Astra International 

Tbk. - Honda Sales Operation Masamba. This study uses quantitative methods, this 

research data uses secondary data, as well as multiple linear regression data 

analysis using SPSS 25. The F test result show that the calculated F value is 

347,102 with a significance level of 0.003 less than 0.05, this indicated that cash 

sales and credit sales have a positive and significant impact on profitability at PT. 

Astra International Tbk. – Honda Sales Operation Masamba. 

Keywords: Cash Sales, Credit Sales, Profitability 

 

 

  


